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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

ЦЕЛИ ИЗУЧЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ И ТРЕБОВАНИЯ К КОМПЕТЕНЦИЯМ

Внешнеэкономическая деятельность является важнейшим направлением развития экономики страны, а также основой международного сотрудничества, выраженного в торговых, политических, экономических и культурных связях с различными государствами. Любая форма взаимодействия государств подразумевает стратегию долговременных отношений, разработку непосредственной тактики ведения международного экономического сотрудничества, в том числе на уровне субъектов хозяйственной деятельности. 

В связи с этим освоение техники осуществления внешнеэкономической деятельности является профессиональным требованием к специалистам-менеджерам специальности «Экономика и управление на предприятии», «Маркетинг», «Финансы и кредит».

Цель преподавания дисциплины: изучение теории и практики осуществления международных коммерческих операций, процедуры заключения внешнеторговых сделок, а также механизмов и методов государственного регулирования внешнеэкономической деятельности.

Основные задачи курса – изучение институциональных и социально-экономических основ функционирования мирового рынка, особенностей формирования взаимовыгодных отношений между предприятиями Республики Беларусь и других стран, организационно-правовых, социально-экономических основ внешнеэкономической деятельности предприятий.

В результате изучения дисциплины студенты должны знать:
· аппарат и методы управления внешнеэкономической деятельностью Республики Беларусь;

· организационно-правовые и социально-экономические основы функционирования международных экономических организаций;

· основные торгово-политические принципы деятельности Всемирной торговой организации;

· методы и инструменты тарифного и нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности;

· международные привила толкования и применения торговых терминов «Инкотермс-2000»;

· институциональные основы формирования контрактной цены в международных договорах купли-продажи товаров (работ, услуг);

· основные формы расчетов в международной торговле;

· виды коммерческих сделок в международной торговле, способы обеспечения выполнения обязательств по внешнеторговым сделкам;

· механизм заключения и основные разделы внешнеторгового контракта;

· международные организационно-экономические и правовые основы транспортного обеспечения внешнеэкономической деятельности;

· организационно-правовые формы и инструментарий посреднической внешнеэкономической деятельности и формирования экспортно-импортной товаропроводящей сети на международных рынках;

· основные направления формирования благоприятного инвестиционного климата в Республике Беларусь, правовое регулирование привлечения иностранных инвестиций в Республику Беларусь;

· основные правила проведения международных переговоров;

· методологию оценки эффективности внешнеэкономической деятельности.

уметь:

· составлять контракты купли-продажи с учетом специфики торговли различными товарами и услугами;

· обосновывать цены внешнеторговых сделок;

· определять базисные условия поставки;

· проводить международные переговоры;

· работать с транспортными, таможенными, финансовыми документами, необходимыми при выполнении сделок;

· анализировать международный внешнеторговый опыт с целью применения его в Республике Беларусь;

· руководствоваться законодательной базой Республики Беларусь в области внешнеэкономической деятельности;

· определять экономическую эффективность внешнеэкономической деятельности.

Иметь навыки и компетенции для практической работы во внешнеторговых организациях и отделах, а также в органах управления внешнеэкономической деятельностью.
Программа дисциплины «Внешнеэкономическая деятельность» нацелена на получение теоретических знаний, практических умений и навыков по осуществлению внешнеэкономической деятельности на предприятиях Республики Беларусь.

 Тематический план дисциплины

(заочная форма обучения)

	№ п.п.
	Наименование темы
	Распределение часов по видам учебных занятий

	
	
	Лекций
	Практических занятий
	СУРС
	Самост.

работа

	1
	Предмет, метод и задачи курса
	–
	–
	–
	2

	2
	Современные проблемы и перспективы развития внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь
	2
	–
	–
	4

	3
	Цели, функции и принципы функционирования ВТО
	–
	–
	–
	4

	4
	Тарифное и нетарифное регулирование внешнеэкономической деятельности
	–
	2
	–
	4

	5
	Международные правила толкования торговых терминов «Инкотермс-2000»
	2
	–
	–
	4

	6
	Экономическое обоснование цен в международных договорах купли-продажи
	–
	–
	–
	4

	7
	Расчеты в международной торговле
	2
	–
	–
	4

	8
	Международный контракт
	2
	–
	–
	4

	9
	Коммерческая сделка в международной торговле
	2
	–
	–
	6

	10
	Международные транспортные операции
	–
	2
	–
	4

	11
	Посредническая внешнеторговая деятельность
	–
	–
	–
	4

	12
	Иностранные инвестиции и эффективность их применения
	–
	–
	–
	4

	13
	Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности
	–
	2
	–
	4

	14
	Международные переговоры: технология подготовки и проведения
	–
	–
	–
	4

	
	Всего:
	10
	6
	0
	56


Содержание учебного материала

Тема 1. Предмет, метод и задачи курса

Интерпретация дефиниции «Внешнеэкономическая деятельность». Структура курса «Внешнеэкономическая деятельность» в системе экономических наук.

Краткая характеристика современного состояния и  тенденции развития международных экономических отношений и их экономическая интерпретация.

Классификация форм внешнеэкономической деятельности и тенденции их развития.

Международная торговля как наиболее распространенная форма внешнеэкономической деятельности. Основные теории международной торговли (протекционизм и свобода торговли; абсолютные и сравнительные преимущества А.Смита и Д.Рикардо; теория факторов производства и современные методологические подходы к ее интерпретации; теория жизненного цикла и другие маркетинговые теории развития международной торговли товарами и услугами).

Тема 2. Современные проблемы и перспективы развития внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

Республика Беларусь как суверенное государство. Географические, геополитические, историко-экономические, социально-экономические условия развития внешней торговли в Республике Беларусь. Современные перспективы и проблемы развития внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Функции, задачи и инструменты управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь на макроуровне: Президент, Парламент, Совет Министров, Министерство иностранных дел, Министерство экономики, Министерство финансов, Национальный банк. Цель и направления деятельности торгово-промышленной палаты.

Тема 3. 

Цели, функции и принципы функционирования ВТО

Основные этапы создания ГАТТ. Трансформация ГАТТ в ВТО.  Цели, функции и принципы функционирования ВТО. Структура и органы управления ВТО. Процедура присоединения страны-кандидата к ВТО. Генеральное соглашение о торговле товарами (ГАТТ), Генеральное соглашение о торговле услугами (ГАТС), Соглашение о торговых аспектах прав интеллектуальной собственности (ТРИПС).

Тема 4. Тарифное и нетарифное регулирование внешнеэкономической деятельности

Особенности тарифного регулирования внешнеэкономической деятельности. Методы определения таможенной стоимости товара. Виды таможенных платежей: таможенная пошлина, акцизный налог, НДС, сборы за таможенное оформление. Специфические  случаи тарифной политики (оптимальный тариф, тарифная квота, экспортный тариф). Понятие «страна происхождения товара». Преференции при уплате таможенных платежей. Характеристика Всеобщей системы преференций. 

Международные товарные номенклатуры. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Система нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности. Защитные меры, применяемые при регулировании внешнеторговой деятельности.

Основные формы нетарифного регулирования: лицензирование, квотирование, «добровольные» ограничения поставок, регистрация контрактов, контроль за ценами, монополия на экспорт-импорт отдельных товаров, стандартизация и требования в отношении ввозимых товаров и др. Экономические меры стимулирования экспортного производства.

Тема 5. Международные правила толкования торговых терминов «Инкотермс-2000»

Торговые обычаи и практика их применения. Экономическое и правовое толкование базисных условий поставок. Классификация базисных условий поставок в «Инкотермс-2000».

Характеристика терминов группы E и F. Права и обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора о страховании. Момент перехода риска. 

Характеристика терминов группы С. Права и обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора о страховании. Момент перехода риска. 

Характеристика терминов группы D. Права и обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора о страховании. Момент перехода риска. 

Тема 6. Экономическое обоснование цен в международных договорах купли-продажи

Особенности и источники мировых цен. Факторы, влияющие на формирование цен мирового рынка. 

Содержание и структура контрактной цены. Виды контрактных цен. Методика определения контрактной цены (твердая, подвижная, скользящая, сезонная, постоянная цена, цена нетто, цена брутто) и практика ценовых скидок. Документальное оформление контрактной цены.

Тема 7. Расчеты в международной торговле

Сущность международных расчетов и валютных операций.

Формы расчетов в международной торговле: аккредитив, инкассо, банковский перевод, расчеты по открытому счету. 

Валютно-финансовые условия внешнеторговых контрактов. Валютные риски.

Пути совершенствования валютно-финансовых отношений во внешнеэкономической деятельности.

Тема 8. Международный контракт

Интерпретация понятия «международный контракт». Венская конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (1980г.). Применение Конвенции на территории Республики Беларусь. Классификация международных договоров купли-продажи товаров и услуг.

Понятие существенных условий контракта. Характеристика разделов внешнеторгового контракта: общие положения, предмет контракта, количество и качество товара, цена и общая сумма контракта, базисные условия поставки, сроки и порядок поставки, порядок, формы и условия расчетов, тара, маркировка, упаковка, условия приемки товара, страхование, рекламации, ответственность сторон за неисполнение и ненадлежащее исполнение обязательств.

Тема 9. Коммерческая сделка в международной торговле

Понятие «внешнеторговая сделка» в рамках требований Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров. Классификация коммерческих сделок в международной торговле: экспортные, импортные, реэкспорт и реимпорт. Виды внешнеторговых сделок по классификации Всемирной торговой организации. 

Экономические и институциональные основы встречной торговли. Классификация товарообменных и компенсационных сделок. Бартерные внешнеторговые сделки и практика их исполнения. Правовое регулирование бартерных сделок в Республике Беларусь. Торговые компенсационные сделки. Встречные и авансовые закупки. Порядок  заключения и исполнения международного контракта встречной торговли.

Сделки по купле-продаже услуг. Договоры международной аренды и лизинга.

Понятие «оферта» и целесообразность ее использования во внешнеторговой деятельности. Определенные и неопределенные, твердые и свободные оферты. Особенности подготовки и направления коммерческих предложений продавцом и покупателем. Документальное оформление коммерческих предложений. 

Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговых сделок. Институт залога и практика его применения: предмет и виды залога, договор залога, особенности залоговой практики с движимым и недвижимым имуществом. Поручительство и виды гарантий: банковские, фирменные и персональные гарантии. Резервирование права собственности: понятие задатка, аванса и практика их применения.

Виды уступок права требования. Понятие и инструментарий реализации факторинга. Виды факторинга. Определение платы за факторинговые услуги. Преимущества и недостатки факторинга. Форфейтинг: понятие и инструментарий реализации. Преимущества и недостатки применения форфейтинга во внешнеторговых сделках.

Тема 10. Международные транспортные операции

Международные транспортные операции: понятие и классификация. Международные транспортные организации. Правовое регулирование функционирования международных транспортных организаций в Республике Беларусь.

Сравнительная оценка преимуществ и недостатков использования основных видов транспорта. Методика обоснования оптимального варианта международных транспортных услуг.

Конвенция о договоре международной перевозки грузов (КДПГ). Таможенная конвенция о международной перевозке грузов с применением книжки МДП (международные дорожные перевозки). Соглашение о международных железнодорожных перевозках (КОТИФ). Соглашение о международном железнодорожном грузовом сообщении (СМГС).

 Международные договоры на перевозку продукции различными видами транспорта. Документальное оформление международных транспортных перевозок.

Тема 11. Посредническая внешнеторговая деятельность

Особенности и экономическая необходимость посреднической внешнеторговой деятельности в международной торговле. Виды внешнеторговых посредников. Методы осуществления внешнеторговой посреднической деятельности. Преимущества и недостатки посреднической внешнеэкономической деятельности. Государственное регулирование внешнеторгового посредничества в Республике Беларусь.

Товаропроводящая сеть и ее элементы. Торговые дома и их роль в экспорте белорусских товаров. Зарубежные представительства и практика их развития в Республике Беларусь.

Механизм оптимизации выбора посредника во внешнеторговой деятельности. Необходимость учета национальных традиций, обычаев, культуры в практике осуществления посреднической внешнеторговой деятельности. Экономическое обоснование уровня экономической и финансовой состоятельности внешнеторгового посредника.

Договоры с внешнеторговыми посредниками и правовое регулирование их применения в Республике Беларусь. Вознаграждение торговых посредников.

Тема 12. Иностранные инвестиции и эффективность их применения

Понятие «иностранные инвестиции» и необходимость их привлечения в Республику Беларусь. Преимущества и недостатки привлечения иностранных инвестиций.

Понятие «инвестиционный климат» и его основные характеристики. Рейтинговые методы оценки инвестиционного климата страны, отрасли, предприятия. Методика оценки кредитной безопасности Мирового банка. Основные направления формирования благоприятного инвестиционного климата в Республике Беларусь.

Создание совместных и иностранных предприятий как инструмент привлечения инвестиций. 

Правовое регулирование привлечения иностранных инвестиций в Республике Беларусь.

Тема 13. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности

Понятие «экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности».

 Платежный баланс страны и его исследование. Географическая и отраслевая структура экспорта и импорта.

Особенности оценки микроэкономической эффективности внешнеэкономической деятельности предприятий. Система натуральных и стоимостных показателей инвестиционной, производственной и финансовой эффективности внешнеэкономической деятельности предприятий: методика их определения и экономическая интерпретация. Рентабельность экспортно-импортных операций: факторы и инструментарий ее повышения.

Тема 14. Международные переговоры: технология подготовки и проведения

Техника подготовки и проведения переговоров по экспорту и импорту. Механизм применения невербальных методов на международных переговорах.  Техника завершения переговоров и их документальное оформление. Оценка эффективности организации проведения международных переговоров.

Правовые основы ведения переговоров с иностранным партнером. Техника ведения деловой переписки. Переговоры по телефону. Техника проведения личных переговоров.
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ВОПРОСЫ К ЗАЧЕТУ

1. Краткая характеристика современного состояния и  тенденции развития международных экономических отношений.

2. Классификация форм внешнеэкономической деятельности и тенденции их развития.

3. Основные теории международной торговли.

4. Географические, геополитические, историко-экономические, социально-экономические условия развития внешней торговли в Республике Беларусь.

5.  Современные перспективы и проблемы развития внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

6. Функции, задачи и инструменты управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь на макроуровне: Президент, Парламент, Совет Министров, Министерство иностранных дел, Министерство экономики, Министерство финансов, Национальный банк. Деятельность торгово-промышленной палаты.

7. Цели, функции и принципы функционирования ВТО. 

8. Особенности тарифного регулирования внешнеэкономической деятельности.

9.  Методы определения таможенной стоимости товара.

10.  Виды таможенных платежей: таможенная пошлина, акцизный налог, НДС, сборы за таможенное оформление. 

11. Специфические  случаи тарифной политики (оптимальный тариф, тарифная квота, экспортный тариф). 

12. Преференции при уплате таможенных платежей. Характеристика Всеобщей системы преференций. 

13. Система нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности. Защитные меры, применяемые при регулировании внешнеторговой деятельности.

14. Экономическое и правовое толкование базисных условий поставок. Классификация базисных условий поставок в «Инкотермс-2000».

15. Характеристика терминов группы E и F. Права и обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора о страховании. Момент перехода риска. 

16. Характеристика терминов группы С. Права и обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора о страховании. Момент перехода риска. 

17. Характеристика терминов группы D. Права и обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора о страховании. Момент перехода риска. 

18. Особенности и источники мировых цен. Факторы, влияющие на формирование цен мирового рынка. 

19. Содержание и структура контрактной цены. Виды контрактных цен. 
20. Практика ценовых скидок. 
21. Формы расчетов в международной торговле: аккредитив, инкассо, банковский перевод, расчеты по открытому счету. 

22. Валютно-финансовые условия внешнеторговых контрактов. Валютные риски.

23. Классификация международных договоров купли-продажи товаров и услуг.

24. Понятие существенных условий контракта. Характеристика разделов внешнеторгового контракта.

25. Понятие «внешнеторговая сделка» в рамках требований Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров. Классификация коммерческих сделок в международной торговле: экспортные, импортные, реэкспорт и реимпорт. 

26. Понятие «оферта» и целесообразность ее использования во внешнеторговой деятельности. Определенные и неопределенные, твердые и свободные оферты. 

27. Особенности подготовки и направления коммерческих предложений продавцом и покупателем. Документальное оформление коммерческих предложений.

28. Институт залога и практика его применения: предмет и виды залога, договор залога, особенности залоговой практики с движимым и недвижимым имуществом. 

29. Поручительство и виды гарантий: банковские, фирменные и персональные гарантии.

30.  Резервирование права собственности: понятие задатка, аванса и практика их применения.

31. Понятие и инструментарий реализации факторинга. Виды факторинга. Определение платы за факторинговые услуги. 

32. Форфейтинг: понятие и инструментарий реализации. Преимущества и недостатки применения форфейтинга во внешнеторговых сделках.

33. Экономические и институциональные основы встречной торговли. 

34. Бартерные внешнеторговые сделки и практика их исполнения. Правовое регулирование бартерных сделок в Республике Беларусь. 

35. Торговые компенсационные сделки. Встречные и авансовые закупки. 

36. Договоры международной аренды и лизинга.

37.  Международные транспортные организации. 

38. Сравнительная оценка преимуществ и недостатков использования основных видов транспорта. Методика обоснования оптимального варианта международных транспортных услуг.

39. Конвенция о договоре международной перевозки грузов (КДПГ)

40.  Таможенная конвенция о международной перевозке грузов с применением книжки МДП (международные дорожные перевозки)

41.  Соглашение о международных железнодорожных перевозках (КОТИФ)

42.  Соглашение о международном железнодорожном грузовом сообщении (СМГС)

43.  Документальное оформление международных транспортных перевозок.

44. Виды внешнеторговых посредников. Методы осуществления внешнеторговой посреднической деятельности. Преимущества и недостатки посреднической внешнеэкономической деятельности. 

45. Товаропроводящая сеть и ее элементы. Торговые дома и их роль в экспорте белорусских товаров. Зарубежные представительства и практика их развития в Республике Беларусь.

46. Механизм оптимизации выбора посредника во внешнеторговой деятельности.

47. Вознаграждение торговых посредников.

48. Понятие «иностранные инвестиции» и необходимость их привлечения в Республику Беларусь. Преимущества и недостатки привлечения иностранных инвестиций.

49. Понятие «инвестиционный климат» и его основные характеристики. Рейтинговые методы оценки инвестиционного климата страны, отрасли, предприятия. Методика оценки кредитной безопасности Мирового банка. Основные направления формирования благоприятного инвестиционного климата в Республике Беларусь.

50. Правовое регулирование привлечения иностранных инвестиций в Республике Беларусь.

51. Понятие «экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности». Платежный баланс страны и его исследование. Географическая и отраслевая структура экспорта и импорта.

52. Система натуральных и стоимостных показателей инвестиционной, производственной и финансовой эффективности внешнеэкономической деятельности предприятий: методика их определения и экономическая интерпретация. 

53. Техника подготовки и проведения переговоров по экспорту и импорту. Механизм применения невербальных методов на международных переговорах. 

54.  Техника завершения переговоров и их документальное оформление. Оценка эффективности организации проведения международных переговоров.

55. Правовые основы ведения переговоров с иностранным партнером. Техника ведения деловой переписки. Переговоры по телефону. Техника проведения личных переговоров.
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